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Noroekonomi.
Yok daha neler!

Yrd. Dog. Dr. Mustafa Tasdemir

Dr. Nur Mustafaoglu

“konomi” ve “sinir” soz-
clklerinin  birlikte ne
cagnstirdigini insanlara
sorsak, ¢ogu kimse
“kétu ekonomik kosulla-
rnn insanlarin  sinirini
bozdugu” seklinde ce-
vap verir herhalde...
Gelgelelim, néroekonominin bu gagri-
simla uzaktan yakindan ilgisi yok. Bu,
nevzuhur bir bilim dali... Yazimizda,
hepimizin dogal olarak yasadigi fakat
bircogumuzun dinyasina pek muhte-
mel ki ilk kez girecek bu “sey”den bah-
sedeceQiz.  Satirlarda ilerledikce,
Moliere’in “Kibarlik Budalasi’nda Mos-

y6 Jourdain’in nesirle ilgili dersten son-
ra “Vay be, yillardir nesir konusuyormu-
sum da, haberim yokmus” demesi gibi,
noéroekonomiye ne kadar da asina ol-
dugumuzu fark edecegiz.

1. Omek olay: Iki kisi arasinda bir oyun oy-
naniyor. Birinin diyelim ki 100 Avro parasl
var. Bu kisi, parasi olmayan digerine bir
mag teklif ediyor. Bu oyunda, teklif ne olur-
sa olsun durum ikinci oyuncunun lehine.
Yani bir miktar para kazanma sansi var.
Fakat bu kurguyla yapilan deneyde, oyun-
cularin ¢ogu bu sekilde dustinmuyor. Ik
oyuncunun teklifi 30 Avro’nun altindaysa,
bu teklif genellikle reddediliyor.
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2. Ornek olay: Yirmi 6grenciye 50
Avro’luk bir teklifte bulunuluyor. Ogren-
cilerin iki secenek arasinda karar ver-
meleri isteniyor. “Garanti” olarak tanim-
lanan birinci secenekte, 6grenciler 50
Avro’nun 20 Avro’suna sahip olabiliyor-
lar. ikinci secenekte ise bir piyango s6z
konusu. Bu piyangoda ya paranin ta-
mamini kazaniyorlar ya da tamamini
kaybediyorlar. Kaybetme olasiliklarinin
daha ytksek oldugu belirtiliyor. Ogren-
cilerin ylzde 60’1 garanti olan birinci
secenegi, ylzde 40’1 ise piyango sece-
negini kabul ediyor. Ogrencilere daha
sonra sunulan varyantta ise, garanti
olan birinci segenek, 20 Avro kazan-
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mak degil fakat 30 Avro kaybetmek ola-
rak tanimlaniyor. Bunun sonucunca ilk
turda elde edilen oranlar tam tersine
dontyor. Ogrencilerin ylizde 60’1 piyan-
go segenegini, yuzde 40’1 ise garanti
olan 30 Avro kaybetme segenegini ter-
cih ediyor. liging olan nokta ise, 50
Avro'nun 20 Avro’sunu kazanmak ile 30
Avro’'sunu kaybetmek arasinda hicbir
fark olmamasi. Segenegin sunulus bigi-
mi, dgrencilerin kararini tamamen de-

Gistiriyor.

3. Ornek olay: Universite mezunu genc
adam alti aydir issiz; 500 lira maasla
calisabileceqi isi kabul etseydi, bugtine
kadar 3 bin lira kazanmig olacakti.

Yukaridaki ilk iki olayda, yapilmis deney-
ler anlatiliyor. Bunlar basit davranigsal
deneyler degil... Bu tur calismalar ya-
pan bilim adamlarindan Profesér Jonat-
han Cohen'in Princeton Universitesi'nde
bulunan laboratuvarina girince kendinizi
bir ameliyathanede sanabilirsiniz. Her
taraf bembeyaz ortllerle kapl. Koca-
man odada bulunan birka¢ parca esya
blyUk bir ameliyat masasl ve yUksek
teknoloji Urdnu tarayici cihazlardan iba-
ret. Telas iginde bir surl beyaz elbiseli
doktor etrafta kosusuyor.

Profesér Cohen’in laboratuvarina giren
deneklerden 6nce ceplerindeki bozuk
paralardan kol saatlerine kadar her
turld metal esyadan kurtulmalari isteni-
yor. Sonra denekler masaya yatiriliyor.
Agizlarina yerlestirilen manyetik bir
aparat ile MR’lari ¢ekiliyor. MR cihazi-
na giren deneklerin gézinudn dndnde
cesitli sekiller beliriyor. Sonra bu sekil-
ler yerlerini gittikge zorlasan aritmetik
denklemlere birakiyor. Bir sonraki
etapta devreye anagramlar, ardindan
geometrik sekiller giriyor. Daha sonraki
asamalarda denekler gérdukleri sekil-
leri takip ederek aninda meyve suyu
6dull veya iki hafta sonra teslim edile-
cek bir para 6dulu arasinda se¢im ya-
piyor. Butdin sekil gecgidinin amaci de-
neklerin sekiller arasinda gidip gelirken
beyinlerinin yaydig titresimleri kaydet-
mek. Amac beyin sagligi konusunda
bilgi edinmek degil. Bu laboratuvar
“néroekonomi” denilen disiplin dalinin
cok 6nemli gelismeler kaydettigi bir
arastirma merkezi. Bu veriler de kisisel
secim surecinin nasil meydana geldi-
gini arastirmak igin kullaniliyor.

iktisat teorisinde insanin “homo econo-
micus” oldugu varsayilir. “iktisadi in-
san”, “ekonomik davranan insan” veya
“akilci / rasyonel insan” olarak karsilik
bulan bu Latince kavram, davraniglarin-
da akilci, secimlerinde tutarll olan ku-
ramsal bir insan tipini ifade etmektedir.
Bu kuramsal insan, isadami olarak kar
maksimizasyonunu, ¢aligan olarak en
yUksek Ucreti, tUketici olarak en ylksek
faydayl hedefler. Homo economicus,
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kisilerin ekonomik davraniglarina iliskin
genellemeler yapma firsati veren yararli
bir varsaymdi.  Felsefi  kokenini
Bentham'in faydacilik gérustnde bulan
bu varsayim, kapitalist ekonomi kurami-
nin temelinde yatmaktadir. insani ve
davraniglarini bu sekilde a¢iklamak ta-
mamen teorik ve varsayimsaldir. insan-
larin bu varsayimlara uymayan pek ¢ok
tutum ve davraniglar vardir. Ornegin,
homo economicus maksimize ettigi
karindan bagis yapar mi, vergi verir mi?
Diyelim ki, verginin kendisine ekonomik
dondsu olabilir;, ama bagis yaparsa
“homo irrationalus” mu olacaktir? Saka
bir yana, bu gibi sorular ekonomiyi do-
nustdrecek yolu agmist.  Ekonomi,
6zUnde, deneysel yonteme kapall bir
alandir. Matematiksel bilginin pesinde-
dir. Ekonomi bilgisi ttumdengelim yonte-
minin kullaniimasinin  Grtnddudr. Fakat
ekonominin bu niteligine itirazlar ¢ok
onceleri bagladi. 1931°de ilk ekonomi
deneyi UnlU bir psikometrisyen olan
Thurstone tarafindan yapildi. ilerleyen
yillarda deney sayisi artti. Sahibi H. Si-
mon, gelistirdigi kisith akilcilik modelle-
riyle 1978 Nobel Ekonomi Oduli’ni
aldi. Simon’in aldigi Nobel Odulirna,
ekonomik psikoloji dalinda alinan ilk
6dul saymak mamkundar.

2002 yillinda ise Princeton
Universitesi'nde goérev yapan Daniel
Kahneman’in mantikli davranan bilingli
modern ¢ag insani mitini yikan, aslinda
insanlarin hic de buglne kadar iddia
edildigi gibi akillica kararlar veremedi-
gini kanitlayan calismasiyla ekonomi
dalinda Nobel ddultine layik gérulda.
Kahneman insanlarin gelecegi gérme
yetisine cok fazla glivenmesinin ekono-
mi Uzerinde son derece etkili oldugunu
soyltyor. Yeni firma kuranlarin yUzde
80'i piyasada vyerlerini saglamlastira-
caklarina inanmakta ancak ylzde 75
bes vyl sonra piyasadan silinmekte.
Ama dogustan var olan bu iyimserlik
olmasaydi, ne sirketler dinyasi ne de
ekonomi dinamig@i bu boyutta olmazdi.

Bu sekilde ekonomik sorulara teori Ure-
terek degil, sahada deney ve gdzlem
yaparak cevap arayan ekonomi dalina
deneysel ekonomi veya davranigsal
ekonomi  denilmektedir. Davranigsal
ekonomi bireylerin ekonomik faaliyetle-
rini incelerken yalnizca ekonomik de-
giskenlerden olusan modellerin yeter-
siz kalacagini savunmaktadir.  Bu
yaklasima gore; cok sayida gozleme
dayanarak ekonomik aktorlerin davra-
niglarini incelemek ve ekonomik verilere
teknolojik, sosyolojik ve psikolojik un-
surlari da katarak teori olusturmak ge-
rekmektedir. Bireyler cesitli nedenlerle
ekonomik ¢ikarlarini maksimize etmek
amaclyla davranmayabilirler. Bu ne-
denler arasinda bilgisizlik, bos zaman
tercihi, riskten kacinma, statl, saygin-
lik, mesleki gosteris, bireysel iligkileri

bozmama c¢abasi, sosyal ve politik be-
lirsizlikler, digsal ekonomiden vya-
rarlanma beklentisi gibi bir dizi faktor
olabilir. Bu faktorler gok sayida ve ig
icedir. Matematiksel bir modele dahil
edilebilecek faktorler oldugu gibi, sayi-
sallastirlamayacaklar da olabilir.

Davranigsal ekonomik ¢alismalarda no-
robilimsel teknikler son zamanlarda
daha fazla kullaniimaya baglamis ve
bodylece ndroekonomi bilim dali ortaya
ctkmisti.  N6éroekonomi, norobilimsel
yéntemlerin insanin ekonomik davra-
niglarini ¢ézimleme ve anlamaya uy-
gulanmasi olarak tanimlanmaktadir. Bir
bagka tanimlamayla néroekonomi; be-
yin aktivitelerinin seklini degerlendire-
rek veya diger teknikleri kullanarak eko-
nomik kararlart  vermenin  biyolojik
boyutunu saptamayl amagclayan disip-
linler arasi yeni bir ¢alisma alanidir.

Néroekonomi disiplininin temel amaci;
ekonomik teori, psikoloji ve néroloji bi-
lim dallarina ait metotlan kullanarak in-
san beyninin karar verme slrecini arasg-
tirmak, davraniglarin nedenlerini
kesfetmektir.  Noroekonomi  bireysel
inanclar, tercihler ve davraniglarin be-
yindeki surecler ile iligkisini arastirmak-
tadir. Tabii ki, bu yaklasimin insan tipi
“homo economicus” olarak degil, olsa
olsa “homo neurobiologicus” olarak ad-
landirlabilir. Zira insanin ekonomik ha-
yatini nérobiyolojisi belirlemektedir.

Bu alanda birtakim nérobilimsel teknik-
ler kullaniimaktadir. Bunlar mekanizma-
larina gore, beynin elektromanyetik ak-
tivitesini 6lgmeye yarayan teknikler ve
beyin kan akimi veya metabolizmasina
dayall teknikler olarak kabaca ikiye ay-
riimaktadir:

1. Elektromanyetik teknikler:

Elektroensefalografi (EEG), en eski
yontem olup kafa derisine baglanan
elektrotlar yardimiyla davraniglar sira-
sindaki elektriksel aktiviteyi dlgmeye
yaramaktadir. Manyetoensefalografi
(MEG), manyetik degisimlere hassas
bir tekniktir MEG ayni zamanda derin
beyin yapilarindaki aktiviteleri de ta-
nimlayabilmektedir.

2. Noral aktiviteye verilen metabolik
veya hemodinamik cevaplarin élctil-
mesine dayali teknikler:

PET de tipki EEG gibi eski ve yararli bir
yontem olup néral aktivitenin yol actig
artmis beyin kan akiminin élctlmesinde
islev gérmektedir. Digerlerinden daha
yeni ve son zamanlarda en populer
yontem olan fMRI beyindeki oksijeni-
zasyona bagl manyetik degisimleri kul-
lanarak kan akimini izlemektedir.

Batin bu goéruntileme tekniklerinin



avantajlar ve dezavantajlarl vardir. Be-
yin aktivitesinin nerede oldugu fMRI
veya PET ile daha kolay belirlenebilir-
ken, ne zaman sorusu EEG veya MEG
ile daha net olarak cevaplandirilabil-
mektedir.

Ulkemizde durum nedir?

Son yillarda bu alanda bazi adimlar atil-
mistir Turkiye'nin ilk deneysel ekonomi
laboratuvari olan BELIS (BiLGI Econo-
mics Lab of istanbul), istanbul Bilgi
Universitesi’nde 2009 yilinda kurulmus-
tur.  Yine 2009 yilinda  Kog
Universitesi’nde Deneysel Ekonomi Yaz
Okulu uygulamasi yapilmistir. Bu calis-
malarin artmasi, yayginlasmasi beklen-
mektedir.

Biraz da néropazarlama...

Pazarlama konusuna gelince, is burada
¢iginndan ¢ikiyor. Yukarida s6zU gegen
bazi tekniklerle insanlarin karar alma
sUreclerinin aydinlatimaya caligildigini
stylemistik. Pazarlama alaninda yapi-
lan bazi nérobilimsel calismalar konu-
nun bu teknikleri asan boyutlarinin ol-
dugunu ortaya koymustur. Yapilan bir
deneyde, “kor” denekler Pepsi Cola'yi
Coca Cola’dan daha ¢ok begenmisler-
dir ve bu durum gérintileme teknikle-
riyle de dogrulanmigtir. Fakat markala-
rn acgiklandigi durumda Coca Cola
daha ¢ok begdenilmistir. Bu cok ilginctir
ve beyin aktivitesini degistiren bir etki-
nin veya etkilerin oldugu anlasgiimakta-
dir. Bunu daha fazla anlamaya ¢alismak
besbelli beynimizi zorlayacaktir. Bunu
da ndrobilimcilere birakalim. Ve bir gin
“Blytk bir sirketin pazarlama depart-
maninda c¢alisacak nérolog araniyor”
seklinde is ilanlari gérirsek sasirmaya-
lim. Sunu da sdylemeden gecmeyelim:
Noropazarlama arastirmalari sadece
reklam endustrisinin isine yaramaya-
caktir. Tuketiciler bu arastrmalarin so-
nucunda gelistirilecek taktikleri 6gren-
dikgce, bastan cikarici reklamlardan
kendilerini koruyabileceklerdir.

Sonug¢

Bogazici Universitesi Isletme Bolumiin-
den Dr. Metin Ercan néroekonominin ne
tur faydalar saglayabilecegdini su sekil-
de Ozetlemektedir:  “Ndroekonomik
aragtirmalarla insanlarin digerlerine gu-
venme nedenleri, irrasyonel risk ylikle-
nimi, kisa ve uzun vadeli maliyet/ka-
zanglann  gdreceli  degerlemesi,
yardimseverlik davranisi ve bagimiilik
gibi, ekonomik karar sdrecine etki eden
ancak mevcut ekonomi teorisinin tam
anlamiyla agiklama getiremedigi kav-
ramlann daha iyi anlasiimas saglana-
bilecek. Ornegin ekonomik fayda teorik
disblkey fonksiyonlarla degil, beynin
salgiladigi bir tdr kimyasal madde olan
dopamin miktarinin &lctimesi ile he-

saplanabilecek. Ekonomi  biliminde,
uzunca bir sdre rasyonel davranis tize-
rine yogunlasarak, néroekonomi disipli-
ninden yararlanmak yoluna bu kadar
gec gidilmesinin sebebi ise, “akade-
mik” gdrdsten ¢ok, beynin igine girmeyi
saglayacak teknik imkanlardan yok-
sunluk oldu. Tumevarimi saglayacak
ampirik bulgularin eksikligi, ekonominin
daha ¢ok timdengelime dayali bir bi-
lim olarak gelismesine neden oldu. N&-
roloji alaninda yapilacak kesifler néroe-
konominin de daha saglam temeller
Uzerine oturmasi ve tutarl modeller ire-
tilmesini mdmkdn kilacak. Néroekono-
mi alaninda saglanacak katkilarla, in-
sanlarin tanitim ve reklam faaliyetlerine
tepkilerinden, grev kararlari ve yatirimci
davranigina kadar bircok ekonomik
olgu daha iyi anlagilabilecek. Bundan
sonraki dénemde, ekonomi, cebir for-
mdllerinin - digina ¢ikarak, digaridaki
gercek hayati daha iyi kavrayabilecek.”

insani bir buttin olarak ele almak gerek-
mektedir. Onlarca bilim dal birbirinden
bagimsiz, birbiriyle ilgisiz, hatta bazen
celisen disiplinler olarak alglanabil-
mektedir. Oysa her biri insanin karma-
sik yapisinin farkli birer yoninu incele-
mekte, aciklamaya calismaktadir. insani
inceleyen farkli disiplinlerin bir yerde
bulusmasi, kaynasmasi, “time varma-
sI” beklenmelidir. Iste néroekonomi bu
yolda bir kilometre tagidir. Sasilacak bir
sey de degildir. Asil sasilacak olan, Dr.
John Snow’un kolera etkenini mikrosko-
bun icadindan &nce teshis etmesi gibi,
bazi bilgelerin yUzyillarca 6énce sdyle-
diklerinin bugln kaplumbaga yavasli-
giyla dogrulanmasidir. Bu arada, bilge-
lerin  nasil  bilebildigi de belki
norobilimsel arastirmalarla anlasilabile-
cektir. Teknik olarak gok yol alinmig olsa
da birtakim zorluklar henuz asilama-
mistir. Parmak izinde oldugu gibi birbiri-
nin ayni iki beyin yoktur. Sinir sistemimi-
zin karmagsikligi yaninda, mevcut en
gelismis ndrobilimsel araglar dahi kaba
kalmaktadir ve beynimizi derinlemesi-
ne tanimaktan hala gok uzaktayiz.
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